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Satista Rakipler

R. SAFAK KEKLIK



Rekabet hakkinda
gercekler ve onlarin
sizin hakkinizdaki
duygulari:

| Rakipler |
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Bazilari zararsizdir.
Bazilari igbirligi
yapar.
Bazilar ahlaklidir.
Bazilari cekismeyi
Sever.

| Rakipler |
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Bazilari sizinle is
yapar.
Bazilari size yardim
eder.

| Rakipler |
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Cogu bunlari
yapmaz.
Cogu sizden
hoslanmaz.

| Rakipler |
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Pazardaki yerlerini
bilin.
En buyuk
musterilerinin kimler
oldugunu bilin.

| Rakip ile Basa Cikma |
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| Rakip ile Basa Cikma |

Sizin musterilerinizi
aliyorlar mi, yoksa
siz mi onlardan
musteri
aliyorsunuz?

R.Safak KEKLIK



Herhangi bir
personelinizi kaptilar
mi?

Her turlu bilgilerini
elde edin.
Fiyatlarini elde edin.

| Rakip ile Basa Cikma |
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| Rakip ile Basa Cikma |

Senede dort kez
urunlerini alin.
Nasil sattiklarini ve
neler icerdiklerini
bilin.
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Nerelerde sizden
zayIf olduklarini
belirleyin ve onlarin
ustine oynayin.

| Rakip ile Basa Cikma |
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| Rakip ile Basa Cikma |

Nerelerde sizden
daha guclu
olduklarini ogrenin
ve acilen ayarlama

yapin.
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Potansiyel musteri
soylese de siz asla
onlar hakkinda kotu
konusmayin.
Onlar1 degerli
rakipler olarak
methedin.

Satis ziyaretinde rekabetle,

karsilastiginizda,
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Onlara sayqi
gosterin.
Nasil farkl
oldugunuzu
avantajlarinizin
nasil daha lyi
oldugunu gosterin.

Satis ziyaretinde rekabetle,

karsilastiginizda,
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Onlarin zayifliklarini
degil, kendi guclu
noktalarinizi
vurgulayin.
Size gelmis
musterilerin
tanikligini gosterin.
Ahlakli olun.

Satis ziyaretinde rekabetle,

karsilastiginizda,
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