Karsi Tarafin GCikarlarini Degerlendirme

Bu formu karsi tarafin gikarlariyla ilgili bilgilerinizi 6zetlemek igin kullanin.

Muzakere siireci boyunca, bu enformasyonu goéz 6nlinde bulundurun ve deger
yaratma firsatlarini belirlemede bundan faydalanin.

Karsi taraf hakkinda bilgi edinin Evet Hayir

1. Karsi tarafi taniyan insanlarla, resmi ya da gayri resmi olarak
konustunuz mu?

2. Karsi tarafin web sitesini, pazarlama materyalini ve (konuyla
ilgiliyse) yillik raporlarini ve kamuya acik bilgilerini gdzden
gegirdiniz mi?

3. Kargi tarafin sektorlini arastirdiniz ve daha fazla bilgi edinmek
icin bu sektordeki baska kaynaklarla temasa gegtiniz mi?

4. Kargi tarafin yerinde olsaydiniz, ne gibi ¢ikar, tercih ve
gereksinimlere gore hareket edeceginizi distiindiniz mi?

Karsi tarafin BATNA'sini tahmin edin.

Karsi tarafin is kosullari hakkinda neler Veri, Bilgi, Analiz
biliyorsunuz?

1. Finansal performansi ne kadar guigli?

2. Stratejisi nedir?

3. Kilit 6nemdeki sirket inisiyatifleri

neler?

4. Ne gibi rekabet baskilariyla karsi

karsiya?

Bu anlagmanin karsi tarafin goziindeki Veri, Bilgi, Analiz

degeri hakkinda ne biliyorsunuz?

Buglinkii durumda bu anlagma kargi taraf
icin ne kadar 6nemli?

Kargi tarafin daha buyldk bir hedefe
ulasmasi icin bu anlasma gerekli mi?
(Hedefi belirtin)

Karsi taraf icin bu anlasmanin yerine Veri, Bilgi, Analiz
gecebilecek segenekler hakkinda ne
biliyorsunuz?

Sunduklariniz  bagka bir yerden de
kolayca temin edilebilir mi?

Karsi tarafin teslim tarihlerini
aksatmadan temin edilebilir mi?

Kargi taraf herhangi bir baska yerden
teklif almis ya da bir bagkasiyla gayri
resmi "muizakereler baslatmig mi?




Karsi tarafin  anlasmada goérmek
isteyecegi kosullan dikkate alin.

Veri, Bilgi, Analiz

Karsi taraf bu anlasmayla ne gibi genis is
hedeflerine ulagmak isteyebilir?

Bu anlagsmanin hangi kosullan karsl
tarafin bliyimesini guiglestirebilir?

Karsi tarafin yararina (ve sizin igin
maliyeti duslik) olabilecek ne gibi
kosullar dnerebilirsiniz?




