Son Fiyati Belirlemek

Asagidaki formu, son ayarinizi, bir baska deyisle mizakereyi kesme noktanizi
belirleyebilecek degiskenleri gbzden gegirmek igin kullanin.

1. Tereddiit etmenize ya da miizakereyi kesme noktasina gelmenize etkisi olan
degiskenleri inceleyin.

Masaya konan anlasmanin sizin igin degeri nedir?

Bu degeri BATNA'nizin degeriyle kiyasladiginizda ne goriliyor?

Bagka hangi degerlerin hesaba katilmasi gerekir?

Anlagmada parasal bir deger varsa, dikkate alacaginiz en diisiik meblag nedir?

Para disinda dikkate alacaginiz asgari kosullar nelerdir?

2. Onem verdiginiz meseleler ile ¢ikarlar arasindaki segenek takaslarini
degerlendirin.

En ¢ok hangi meseleleri ya da konulari Gnemsiyorsunuz?

Bu mesele ya da kosullarin herhangi biri arasinda bir baglanti var mi? (Yani, bir
meselede istediginize daha az ya da daha fazla ulagsmaniz, size digerlerinden daha az

ya da fazla esneklik sagliyor mu?)

Bir mesele ya da kosul agisindan istediginiz bir seyi bir digeriyle ne 6lglide takas
edersiniz? Sizin igin deger bakimindan esit, farkl anlagsma paketleri var mi?

3. Son fiyatinizin parametrelerini netlestirin. (Sonugta ortaya gikacak kosullar ya da
fiyat, size alternatif dnerileri degerlendirebileceginiz baglami sunacaktir.)



