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Satista Farkh Ol

R. SAFAK KEKLIK



Farklilasmak ve

ustunluk kurmak

icin yaraticiligini
kullan.

R.Safak KEKLIK



Cogu satici bir
seyler satmak
amaci disinda bir
musteriyi ziyaret
etmenin bosa

harcanmis zaman
oldugunu dusunur.

R.Safak KEKLIK



Insanlar kendilerine
bir seyler
SEER ]
sevmezler, fakat

satin almaya
bayilirlar.

R.Safak KEKLIK



Bir satis yaparsaniz,
bir prim
kazanirsiniz. Bir
dost edinirseniz, bir

servet
kazanabilirsiniz.

R.Safak KEKLIK



Sizi taniyorlar.
Sizi seviyorlar.
Yakin bir iligki
gelistirdiniz.
Guven ve rahatlk
gelistirildi.

En iyi potansiyel musterileriniz mevcut

musterilerinizdir.

R.Safak KEKLIK



Daha once teslimat
yaptiniz ve musteri
memnun.

Size sayqgllari var.
Sizin urununuzu
veya hizmetinizi
kullaniyorlar.

En iyi potansiyel musterileriniz mevcut

musterilerinizdir.

R.Safak KEKLIK



Cagrilariniza geri
donerler.
Tanitimlariniza ve
urun hediyelerinize
IR CLURYE
aciktirlar.

En iyi potansiyel musterileriniz mevcut

musterilerinizdir.

R.Safak KEKLIK



Kredileri var ve
gecmiste
odemelerini yaptilar.
Satmaya calismak
gerekmez, onlar
satin alirlar.

En iyi potansiyel musterileriniz mevcut

musterilerinizdir.

R.Safak KEKLIK



Onlara yeni bir sey
satin.
Ellerindekinden bir
seviye daha ustun
veya ozellik artiran
ilave bir parcasini
satin.

' Mevcut miisterilerinizin simdi daha fazla satin

almasi icin bazi fikirler.

R.Safak KEKLIK



Onlara , farkli yerler
Icin, aynl seyden
daha fazla satin.

Onlara ilave urunler

ve hizmetler satin.

Musterilerinizle ogle
yemegine cikin.

' Mevcut miisterilerinizin simdi daha fazla satin

almasi icin bazi fikirler.

R.Safak KEKLIK



Size her ay bir
referans bulmalarini
saglayin.
Onlara her ay bir
referans bulun.

' Mevcut miisterilerinizin simdi daha fazla satin

almasi icin bazi fikirler.

R.Safak KEKLIK



Satis yapip
yapmamaniz onemli
degil, musterileriniz

karsisinda olmaya
devam etmek

dostluk iligkileri ve

lyi niyet olusturur.

' Mevcut miisterilerinizin simdi daha fazla satin

almasi icin bazi fikirler.

R.Safak KEKLIK



Onlara
satabilecegim her
seyi sattim
gibisinden hig
iInandirici olmayan

bahaneler ile
geliyorsaniz bunun
anlami sudur.

R.Safak KEKLIK



Musteri ile yeterl
iliski gelistirmekte
basarisiz oldunuz.
Buyuk olasilikla
satis sonrasi

takibinizi iyi ya da
hic yapmadiniz.

R.Safak KEKLIK



Musterilerinizin bazi

problemleri oldu ve

siz de gidip kutuyu
actirmaya

korkuyorsunuz.

R.Safak KEKLIK



Daha fazla satis ve
yaraticilik egitimine
ihtiyaciniz var.
Musterileriniz ile

uygun bir iligki
gelistirmediniz.

R.Safak KEKLIK



